DICCIONARIO DE COMERCIO INTERNACIONAL
& oorconos

El Diccionario de Comercio Internacional contiene los 2.000 términos mds
utilizados, con una definicién amplia y precisa de cada uno de ellos y en
muchos casos enlaces a paginas web de referencia en el comercio exterior para
ampliar la informacién. Los términos se clasifican en ocho categorias que
integran la totalidad de las actividades de comercio internacional: aduanas,
finanzas, logistica, contratacién, documentacién, seguros, economia y

marketing. Ademds, el Diccionario de Comercio Internacional incluye las
200 abreviaturas y acrénimos mds utilizados en las operaciones de
exportacién e importacién y la traduccién de los 2.000 términos al inglés.

A futuros. Contrato de compraventa referido a activos financieros, materias
primas o divisas en el que el precio se pacta en el momento de su ejecucidn,
pero el pago o el intercambio del activo en cuestion se realiza en una fecha
futura previamente convenida. Estas operaciones de compraventa también se
denominan «a plazo» o «mercado de futuros».

Forward.

A granel. Mercancia transportada sin envase o embalaje, generalmente refe-
rida a materias primas o commodities, como por ejemplo minerales, cereales,
semillas, abonos, cementos, etc.

Bulk.

A la vista. Término utilizado en la prictica bancaria internacional que indica
que el pago debe efectuarse inmediatamente una vez presentados los docu-
mentos de cobro.

At sight.

A plazo (para efectos). Instrumento financiero por el que se exige el pago
en una fecha futura determinada a contar desde la fecha de presentacién o de
emisién de los documentos (30, 60, 90 .... dias).

Forward.
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Aceptacién. Acto de reconocimiento formal de una deuda, formalizado me-
diante la firma de un instrumento financiero llamado efecto. Cuando lo efec-
tia un individuo o entidad no bancaria se crea una aceptacién comercial. Si
lo efectda, un banco, se crea una aceptacién bancaria.

Acceptance.

Aceptar y devolver. Frase que se utiliza entre bancos cuando el banco del im-
portador devuelve la letra al banco del exportador ya que éste quiere tenerla
en su poder para proceder al descuento. Ver remesa documentaria

Accept and return.

Aceptar y guardar. Frase que se utiliza entre bancos en las remesas pagaderas
a plazo. Quiere indicar que el banco del importador debe guardar la letra
aceptada para presentarla al cobro a su vencimiento. Se utiliza esta férmula
cuando el exportador no precisa descontar la letra. Ver remesa documentaria.

Accept and keep.

Acuerdo comercial bilateral. Acuerdo comercial entre dos paises por el que se
conceden ventajas al comercio internacional, como disminucién de aranceles,
eliminacién de barreras al comercio o disminucién de cuotas y contingentes.
Bilateral trade agreement.

Acuerdo de confidencialidad. Acuerdo entre dos 0 mds partes para no reve-
lar secretos comerciales, pricticas comerciales, cartera de clientes, planes de
marketing o alguna otra informacién de tipo financiero o patrimonial que se
considere confidencial. Este tipo de acuerdos se firman frecuentemente antes
del inicio de una negociacién para un contrato de distribucién, licencia, joint
venture, etc. Modelo de Acuerdo Internacional de Confidencialidad. Ver con-
tratos internacionales.

Confidentiality agreement / Non-disclosure agreement.

Acuerdo de licencia. Contrato por el que el propietario de un derecho de
propiedad intelectual (marca registrada, patente, programa informadtico, dere-
cho de autor, etc.), otorga a una persona fisica o juridica un derecho limitado
(normalmente circunscrito a un dmbito geogrifico) para fabricar y vender un
producto, o proporcionar servicios especializados respaldados por dicho dere-
cho. Los acuerdos de licencia internacional mds utilizados son los de Licencia
de Marca y Licencia de Fabricacién.
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License agreement.

Acuerdo marco. Instrumento contractual utilizado en el comercio de com-
pensacién por el que las dos partes contratantes (grandes empresas, organis-
mos publicos o, incluso, bancos) elaboran una lista de productos que estdn
dispuestos a intercambiar durante un periodo de tiempo determinado. Exis-
ten también acuerdos en los que se especifica el total de los intercambios pre-
vistos. En el primer caso se denominan de intencién y en el segundo acuerdos
marco generales.

Framework agreement.

Acuerdo multilateral. Convenio internacional en el que participan tres o
mds miembros. Normalmente estdn abiertos a todos los paises que cumplen
los requisitos exigidos.

Multilateral Agreement.

Acuerdo NCND No Elusién y No Divulgacién. Tipo de contrato solicita-
do por algunos intermediarios de comercio internacional (agentes, brokers)
por el cual, los vendedores se comprometen a no eludir y a informar al in-
termediario que le ha proporcionado el contacto comercial, evitando tratar
directamente con el cliente final. El objetivo de este tipo de contratos es que
el intermediario se asegure el cobro de sus honorario y comisiones. Modelo de
Acuerdo NCND No Elusién y No Divulgacién. Ver agente comercial; broker;
comisionista; intermediario de comercio internacional.

Non-Circumvention non-Disclosure Agreement (NCND).

Acuerdos de cooperacién internacional. Este tipo de acuerdos tiene por
finalidad buscar socios internacionales para aumentar las exportaciones o im-
plantarse en mercados exteriores, especialmente en paises de dificil acceso. Los
acuerdos de cooperacién internacional pueden tomar distintas formas, si bien
existen unos elementos comunes que ayudan a definirles como alternativa de
entrada en mercados exteriores:

e Laempresa no desarrolla por completo la actividad internacional ya que
una parte de ésta se cede a sus socios.

e Tiene que existir algin tipo de complementariedad que justifique el
acuerdo. Normalmente la empresa internacional aporta el producto o
servicio y la local el conocimiento y la gestién del mercado.
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e L os socios suelen tener unas caracteristicas comunes en cuanto a tamafo
de empresa, cultura, capacidad de gestién, recursos, etc.

e Los acuerdos se plasman en documentos consensuados en los que se
establecen objetivos concretos.

e Existe una limitacién temporal. Los acuerdos suelen establecerse a medio
plazo (3 a 5 ahos) y si el resultado es satisfactorio se van renovando.

e Laestructura que se crea para gestionar el acuerdo es equilibrada y poco
jerarquica.

e En ocasiones, es el comienzo hacia una integracién mayor que termina
con una fusién o absorcién entre las empresas socias.

Algunos de los acuerdos de cooperacién empresarial internacional mds utiliza-
dos son: el piggyback, la joint venture, la licencia, la franquicia o los consorcios
de exportacién. Una informacién completa sobre por qué y cémo aplicar esta
estrategia puede encontrarse en la publicacién Marketing Internacional. Ver
alianza estratégica.

International cooperation agreements.

Acuerdos para la Proteccién Reciproca de Inversiones (APPRIs). Son
acuerdos bilaterales ente paises emisores y receptores de inversién directa ex-
tranjera, para la proteccion de inversiones. Los riesgos asegurados que con-
templan estos acuerdos son:

e Expropiaciones y nacionalizaciones.
o DPérdidas debidas a conflictos armados u otras circunstancias equivalentes.

o Transferencias de rentas de inversién y de otros pagos relacionados con
las mismas.

Agreements for the Promotion and Reciprocal Protection of Investments

(APPRIs).

Acuerdo preferencial. Convenio entre paises por el que las partes firmantes
se conceden mutuamente condiciones favorables en materia comercial, adua-
nera, financiera o de cualquier otro tipo relacién con la actividad empresarial.
Ver cldusula de nacion mds favorecida.

Preferencial agreement.
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Acuse de recibo. 1. Confirmacién de la recepcién de una orden de compra
internacional que normalmente indica la fecha de embarque aproximada. 2.
Confirmacién enviada por un banco en el momento que el que recibe la re-
mesa documentaria.

Acknowledgement of receipt.

Ad valorem. Expresién latina que significa que los derechos, impuestos y
aranceles, se establecen como el porcentaje de un valor. Por ejemplo, el arancel
de entrada para un producto clasificado por el cédigo arancelario 220421 es
del 4,5% del valor imponible. Ver arancel de aduanas.

Adaptabilidad del producto. Cualidad que debe poseer un producto elegi-
do para la exportacién que indica la posibilidad de adaptarlos a las normas y
especificaciones técnicas requeridas en el mercado de destino, o de adecuarlo
convenientemente a las exigencias de los consumidores o usuarios, de modo
que mantenga el nivel de competitividad necesario para su comercializacién.
Product adaptability.

Admisién temporal. Régimen aduanero que, en determinadas condiciones,
permite importar mercancias a territorio aduanero con suspensién temporal
parcial o total de derechos y tasas. Se utiliza, por ejemplo, para productos que
exhiben en ferias internacionales o productos que se envian a otros paises para
ser reparados. Ver cuaderno ATA.

Temporary admission.

Admitase contenedor. Instrucciones que da el consignatario de un transporte
maritimo a la empresa estibadora para que permita la entrada de contene-
dores en las zonas portuarias para posterior embarque en un buque deter-
minado. Este documento puede ser solicitado por la Aduana de salida en el
momento del despacho de exportacién.

Container admission.

Aduana. Zona de un pais compuesta de oficinas, recintos acotados, almace-
nes, locales y otros servicios ubicados, por lo general, en las fronteras, puertos
y aeropuertos por donde han de pasar las mercancias que se exportan e impor-
tan con objeto de cobra los derechos arancelarios y exigir el cumplimiento de
las normas que regulan las operaciones de comercio exterior. Hay que distin-
guir entre aduana de entrada y de salida:
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e Aduana de entrada: lugar en el territorio aduanero en el que se despachan
las mercancias que van a ser importadas. A la entrada en estas 4reas, los
productos quedan sometidos a los derechos aduaneros.

o Aduana de salida: lugar en el territorio aduanero en el que se despachan las
mercancias que van a ser exportadas. Salvo casos excepcionales, los produc-
tos vendidos en el exterior no estdn sujetos al pago de derechos aduaneros.

Customs.

Advanced payment bond. Es un tipo de garantia emitida por una entidad
financiera a peticién de un exportador y a favor de un importador, mediante
la cual, el exportador, garantiza el buen uso o la devolucién del importe del
anticipo recibido del importador, para asegurar el pedido del producto expor-
tado. Si por cualquier razén el suministro no se produce, la garantia permite
al importador recuperar el anticipo realizado. Los importes a garantizar son
por el total anticipado. Ver garantia bancaria.

AEV. Ver Articulos con Valor Extraordinario.

Affidavit. Declaracién bajo juramento efectuada ante la autoridad. Suele rea-
lizarse por ciudadanos extranjeros poseedores de ciertos valores mobiliarios
para demostrar ante las autoridades tributarias de un pais que los mismos han
sido ya gravados total o parcialmente en el pais de origen.

Agencias de calificacion de riesgo de crédito. También conocidas como
agencias de rating, son empresas que analizan la situacién econdmica y finan-
ciera de los paises y los dividen en dos grandes grupos segun sus posibilidades
de atender el servicio de su deuda externa:

e Grado de inversién: es una clasificacién otorgada a un pais, una vez
analizados mdltiples y diversos factores y senala el nivel de certeza con
el que puede atender su deuda gubernamental interna y externa.

e Grado de especulacién: menor calificacién que tiene incidencia negativa
en el coste y las posibilidades de financiacién. La calificacién se establece
para la deuda a largo y a corto plazo.

Dentro de cada uno de estos dos grandes grupos se presentan las calificaciones
atribuidas que segln cada agencia pueden expresarse con diferentes letras o
numeros. Una de estas formas de calificacién es la que otorga la nota mds baja



posible como D, que la sittian, obviamente, en el grupo especulativo. Después
de eso, en orden ascendente, las notas son C, CC, CCC-, CCC, CCC+, B,
B+, BB-, BB y BB+. La nota més baja posible del grado de inversién es la nota
BBB-, seguida de BBB, BBB+, de A+, del AA-, del AA, de AA+ y del AAA.
Las agencias de calificacién de mayor divulgacién son: Moody’s, Standard &
Poor’s y Fitch Ratings. Ver riesgos internacionales.

Credit risk rating agencies.

Agencias de cobro. Empresas especializadas en la gestién de recobro de deudas
procedentes de ventas en el exterior, que a través de una red propia de oficinas
o de corresponsales en los diferentes paises realizan los oportunos trdmites y
reclamaciones al deudor para recuperar los importes debidos. Los honorarios
a pagar por la empresa exportadora no son uniformes ya que algunas agencias
solo cobran cuando su gestién es efectiva mediante un porcentaje sobre los
importes debidos y otras, en cambio, acuerdan una parte fija, que depende de
los servicios contratados y otra variable, en funcién del importe recuperado.
Estas agencias realizan gestiones previas extrajudiciales para el recobro de las
deudas antes de entrar en demandas ante los tribunales de justicia o de acudir
al arbitraje internacional. La empresa lider a nivel mundial en estos servicios y
la que ofrece mayor cobertura de paises en los que tiene oficinas propias para
llevar a cabo las reclamaciones es Intrum Justitia. Ver riesgo comercial.
Collecting Agencies.

Agente comercial internacional. Los agentes comerciales internacionales son
personas fisicas o juridicas que, de manera continuada o estable, se dedican
a intermediar en operaciones de comercio internacional, por cuenta de otros
(fabricantes, mayoristas, distribuidores), recibiendo a cambio una remunera-
cién, pero sin asumir el riesgo de las operaciones en que participan. El agente
es un profesional independiente que actta para diferentes empresas, pero de
forma externa; lleva a cabo su actividad de forma auténoma, organizando su
trabajo de acuerdo con sus propios criterios, sin tener que cumplir obligacio-
nes de tipo laboral con las empresas para las que trabaja. Por ello percibe, no
un sueldo, sino una comisién en funcién de los resultados que obtenga y, oca-
sionalmente, una compensacién econémica por los gastos en los que incurre.
A diferencia de los distribuidores, los agentes no compran los productos, sino
que Unicamente intermedian entre sus clientes (exportadores) y los compra-
dores internacionales. En ciertos paises como Alemania, Reino Unido o Es-
tados Unidos, existen agentes comerciales con una gran tradicién y prestigio,



https://www.intrum.com/es/es/servicios/

14 Diccionario de comercio internacional

que canalizan un volumen muy significativo del comercio de importacién.
A nivel internacional las asociaciones de agentes comerciales de varios paises
forman parte de la [IUCAB (Internationally United Commercial Agents and
Brokers). Las relaciones entre los agentes comerciales y sus clientes se regulan
a través de un Contrato de Agencia Comercial Internacional. Ver broker; dis-

tribuidor; comisionista; representante comercial.
Internacional commercial agent.

Agente de aduanas. Es la persona, fisica o juridica, que representa y realiza
en nombre de los exportadores e importadores el despacho de aduanas. Asu-
men ciertas responsabilidades frente a las autoridades del pais, sobre todo,
en el despacho de importacién por lo cual se requiere una titulacién especial
para realizar esta actividad. Es habitual que requieran poderes de la empresa
exportadora o importadora para realizar el despacho y, normalmente estdn
agrupados en colegios profesionales. En Espana, los agentes de aduanas per-
tenecen a colegios profesionales provinciales (Madrid, Barcelona, Valencia,
etc.). Entre las actividades que realizan estdn: la tramitacién de documentos
para el despacho aduanero, solicitudes para realizar la inspeccién fisica de la
mercancia, actuaciones en caso de inspeccién de las autoridades aduaneras,
abono anticipado de derechos (aranceles) e IVA en los despachos de importa-
cién, etc. Ver aduanas.

Customs broker.

Agente de compras. Es una persona fisica o juridica que lleva a cabo la repre-
sentacion y gestién de compras en nombre de una empresa de determinada
clase de productos en un territorio definido que puede ser un pais o grupo
de paises. Entre las funciones del Agente de Compras estdn: la identifica-
cién de fabricantes y suministradores de productos dentro del territorio; la
negociacién de precios, condiciones de entrega y de pago; la revision de los
documentos del transporte internacional para que sean conformes con los
procedimientos de exportacién e importacién; asi como acompanar y ser-
vir de traductor a los representante del Principal cuando visiten el pais para
negociar contratos de compra o comprobar la fabricacién de los productos.
Las relaciones entre los agentes de compras y sus clientes internacionales se

regulan a través de un Contrato de Agente de Compras Internacional; Ver
agente comercial.
Buying agent / Purchasing agent.
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Agente IATA. Transitario que estd acreditado por IATA para gestionar opera-
ciones de transporte aéreo.
IATA Agent.

Agio. Importe extra por encima del precio de mercado que se paga en opera-
ciones de comercio de compensacidn, resultante de los costes propios de este
sistema de compraventa internacional.

Agregado comercial. Persona experta en cuestiones comerciales pertenecien-
te al cuerpo diplomdtico que presta sus servicios en las embajadas, oficinas
comerciales o consulados de su pais en el exterior informando y apoyando
las acciones comerciales de sus empresas en ese pais. También se le denomina
consejero comercial.

Commercial attaché / Commercial counselor.

Agrupacién Europea de Interés Econémico (AEIE). Empresa conjunta for-
mada por dos o mds empresas de diferentes paises de la Unién Europea, con
la finalidad de realizar de forma conjunta una actividad de cardcter comercial
o econémico. Tiene personalidad juridica y se inscriben en el Registro Mer-
cantil correspondiente, si bien no exigen la aportacién de capital minimo. Es
una figura societaria creada por la Unién Europea para fomentar la colabo-
racién de los paises miembros. Se utiliza sobre entre empresas europeas que
acometen conjuntamente proyectos de investigacién, [+D+i o se presentan a
concursos y licitaciones comunitarias.

European Economic Interest Grouping (EEIG).

Ajustes fiscales en frontera. Medidas fiscales que permiten al pais expor-
tador, eximir en todo o en parte a los productos que se exportan, de la im-
posicién que los grava cuando se venden a los consumidores en el mercado
interior y, al pais importador, gravarlos en todo o en parte, con los mismos
impuestos que soportan los productos nacionales similares vendidos para con-
sumo en ese mercado. Bisicamente consiste en que las mercancias importadas
no deben soportar en el pais de destino los impuestos indirectos del pais que
los ha exportado para evitar de este modo la doble imposicién en el comercio
internacional que supondria, por parte del pais importador, una actitud pro-
teccionista respecto a la produccién nacional.

Border tax adjustments.
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ALADI. La Asociacién Latino Americana de Integracién es una organizacién
de integracién econdmica, constituida en Montevideo, en 1980, compuesta
por la mayoria de los paises latinoamericanos. A través de su website pueden
obtenerse estadisticas de exportacidn e importacion por paises y productos de
los paises miembros.

Alianza estratégica. Una alianza estratégica es un acuerdo entre dos empre-
sas independientes que comparten recursos con el fin de lograr un objetivo
comun. En las alianzas estratégicas, las empresas participantes permanecen
separadas y no forman una nueva empresa como en el caso de las joint ventu-
res. Cada empresa conserva su autonomia y, por lo general, los proyectos que
comparten tienen una duracién determinada. Algunos de los objetivos de una
alianza estratégica son:

e Explorar sinergias que se pueden obtener mediante el trabajo conjunto,
en particular en un determinado campo o industria.

o Llevar a cabo proyectos conjuntos de investigacién que interesen a ambas
partes y cuyos resultados se exploten comercialmente de forma conjunta
a través de nuevas tecnologias o productos que se lancen al mercado.

e Realizar acuerdos comerciales de intercambios de clientes o redes de
distribucién para el beneficio mutuo de las partes.

Las alianzas estratégicas son utilizadas cada vez mds por empresas que quieren
aumentar su competitividad. Dado que las empresas compiten en un entor-
no empresarial global, las de menor tamano pueden tener dificultades para
crecer, a menos que estén dispuestos a trabajar de formar conjunta con otros
socios. Las empresas de distintos paises que participan en una alianza estra-
tégica regulan sus relaciones a través de un Contrato de Alianza Estratégica

Internacional. Ver acuerdos de cooperacidn empresarial.
Strategic alliance.

Almacén de contenedores. Recintos en los puertos cuya finalidad es que los
transportistas descarguen la mercancia, se almacene y se cargue en los conte-
nedores. También se recogen los contenedores vacios.

Container yard.

Almacén depésito. Almacén donde se deposita la mercancia importada que

no ha sido despachada a su debido tiempo. El plazo de espera para el despa-
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cho varia en funcién del pais o del puerto. El tiempo de espera en el almacén
puede ser extremadamente caro; de ahi la importancia del aviso de llegada del
transportista.

Bonded warehouse.

Alrededor de. Término que indica una tolerancia del 10%, en mds o en me-
nos, de la magnitud que se mencione a continuacién. Los términos «cerca de»

(circa) y «aproximadamente» (approximatly) son sinénimos.
About.

Amarradero. Lugar del puerto donde los buques pueden cargar o descargar.
Berth.

Anilisis DAFO Internacional. Se trata de una herramienta de andlisis es-
tratégico muy util, especialmente en el caso de las pymes, para identificar los
factores claves, tanto del entorno interno como externo, que tiene que tener
en cuenta la empresa para llevar a cabo su estrategia de internacionalizacién.
Se trata de identificar las principales Fortalezas (F), Debilidades (D), Amena-
zas (A) y Oportunidades (O):

o Las fortalezas son factores internos a la empresa, en los que ésta se va a
apoyar para tener éxito en el proceso de internacionalizacién.

e Las debilidades son también factores internos, pero que dificultan el
éxito del Plan y, por tanto, deben corregirse en la medida de lo posible.

e Lasamenazas son factores del entorno externo de la empresa y, por tanto,
no controlables, pero que pueden poner en peligro el cumplimiento de
los objetivos del Plan, por lo que es necesario conocerlas.

e Las oportunidades son igualmente factores del entorno externo, pero que
pueden favorecer, si se aprovechan adecuadamente, el cumplimiento de
dichos objetivos.

Puede obtenerse una informacién completa de cdmo realizar un andlisis
DAFO internacional en la publicacién Plan de Internacionalizacién para

Empresas.
International SWOT Analysis.

Anotacién a bordo. Informacién sobre la carga incluida en el conocimiento
de embarque. Debe mostrar la fecha de carga real de la mercancia e incluir el
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visto bueno de un empleado o de un agente de la empresa transportista.
On-board notation.

APPRIs. Ver Acuerdos para la Proteccion Reciproca de Inversiones.

Apreciacién. Incremento en el valor de una divisa en relacién con otras mo-
nedas extranjeras, producido, generalmente de forma gradual, por la demanda
y la oferta del mercado de divisas. Cuando el aumento del valor se debe a una
decisién del Gobierno del pais respectivo que modifica la paridad oficial de la
moneda, se denomina revaluacién.

Appreciation.

Arancel Aduanero Comin. También denominado Tarifa Exterior Comun,
es el conjunto de normas de la Unién Europea que regulan los derechos de
aduana aplicables a la importacién de mercancias originarias de terceros pai-
ses cuyas tasas arancelarias con las mismas en todos los paises de la Unién
Europea. Ver Arancel de Aduanas; Market access data base; codigo arancelario;
Sistema Armonizado; TARIC.

Common Customs Tariff.

Arancel antidumping. Arancel de aduanas con el que se gravan mercancias
importadas de una clase o tipo que se vende a un precio inferior al valor equi-
tativo del mercado. Este valor se define como el precio al cual normalmente se
vende una mercancia en su mercado o pais de origen. Ver dumping.
Antidumping duty / Antidumping tariff.

Aranceles compensatorios. Aranceles especiales que se imponen a las impor-
taciones para contrarrestar los beneficios de ayudas o subvenciones a los pro-
ductores o exportadores del pais de origen del producto. El «Acuerdo sobre
Subvenciones y Medidas Compensatorias» de la OMC, permite la aplicacién
de estos aranceles si el pais importador puede demostrar que la subvencién va
en detrimento de la industria nacional.

Countervailing duties / Countervailing tariffs.

Arancel de aduanas. Es una tasa o impuesto que los gobiernos aplican a las
importaciones, cuando las mercancias cruzan las fronteras. Bisicamente, exis-
ten tres tipos de aranceles:

e Ad valorem: se establecen sobre un porcentaje de la mercancia. Esos
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valores suelen ser valores CIP o CIF es decir incluyendo el coste del
transporte y del seguro hasta la entrada de la mercancia en el pais. Es el
tipo de arancel mds utilizado.

o Especificos: se establecen sobre una unidad especifica del producto por
ejemplo de peso (kilogramo), capacidad (litro) o superficie. Se suele
utilizar sobre todo para productos de escaso valor.

e Mixtos: una combinacién de los dos anteriores. Se suele utilizar en si-
tuaciones excepcionales y de forma temporal.

La aplicacién de los aranceles se realiza a partir de la identificacién de la par-
tida o cédigo arancelario de cada producto para la que se suele utilizar la No-
menclatura Arancelaria de Bruselas. Ver Arancel Integrado Comunitario; cédigo
arancelario; Market access data base; TARIC.

Customs tariff.

Arbitraje internacional. Proceso de resolucién de controversias en el que un
tercero neutral (drbitro) emite un dictamen tras celebrar una vista en la que
ambas partes tienen la oportunidad de que se les escuche. El arbitraje puede
ser voluntario, pero también puede exigirse por contrato. Entre las ventajas
del arbitraje en comparacién con la litigacién se encuentran la neutralidad,
confidencialidad, costes reducidos y rapidez en el proceso, asi como los co-
nocimientos del drbitro que, ademds de ser un experto jurista también es,
habitualmente un conocedor del sector y la actividad sobre la que se tiene que
resolver el conflicto. A escala internacional, la institucién arbitral mds cono-

cida es la Corte de Arbitraje de la Cdmara de Comercio Internacional. Otros

organismos reconocidos es la Corte Internacional de Arbitraje de Londres
(LCIA), la Asociacién Americana de Arbitraje (AAA), el Centro Internacional
para la Resolucién de Disputas (ICDR) y el la Comisién de Arbitraje Econé-
mico v Comercial de China (CIETAC). Ver cldusula de arbitraje; mediacion
internacional; litigacion internacional.

International arbitration.

Armador. Persona fisica o juridica que presta servicios de transporte de carga
por via acudtica, utilizando un buque de su propiedad o arrendado.
Shipowner.

Arrumaje. Operacién para distribuir y esparcir, en la bodega del buque, la
carga a granel (cemento, minerales o cereales) para evitar que se desequilibre
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y pueda entorpecer el manejo del buque o la carga.
Trimming.

Articulos con Valor Extraordinario (AEV). Mercancias que se identifican

como de alto valor y que requieren un especial cuidado en el transporte.
Articles of Extraordinary Value (AEV).

Asia Inspection. Multinacional con sede en Hong Kong (China) que estd
especializa en la prestacidén de servicios de control de calidad, en concreto
para la fabricacién de productos en Asia, asi como en los procesos de homo-
logacién, certificacién e inspeccién de productos en fibricas y en puertos de
embarque. Modelo de Certificado de Inspeccién. Website.

Asia Inspection.

Asistencia técnica. Prestacién relativa a la produccién y distribucién de pro-
ductos y servicios en todos sus grados, suministrada durante un periodo de
tiempo que se fija en funcién del objeto particular de tal asistencia. En ésta se
incluye, por ejemplo, patentes de invencidn, programas de ordenador, servi-
cios de ingenieria, elaboracién de proyectos técnicos y explotacién de marcas,
etc. Es habitual que la asistencia técnica se preste en relacién a contratos de
Licencia de Fabricacién o de Transferencia de Tecnologfa.

Technical assistance.

Asociaciéon de exportadores. Agrupacién de empresas que exportan, normal-
mente de un determinado producto o sector, o también de una zona geogrd-
fica, que se asocian para conseguir unos objetivos determinados entre los que
se encuentran:

e Ser reconocidas por la Administracién como interlocutores para temas
de promocién de exportaciones.

e Servir de vehiculo para la difusién a sus asociados de normativas relacio-
nadas con el comercio exterior.

e Lograr subvenciones de la Administracién para llevar a cabo sus activi-

dades.

e Organizar acciones comerciales en el exterior, especialmente misiones
comerciales y asistencia a ferias.

En la pdgina web del ICEX se puede encontrar un listado de todas Asociacio-
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nes de Exportadores que hay en Espafa.
Exporters Association.

Autocertificacién. Certificado de fabricacién, en ocasiones legalizado, emiti-
do por un fabricante de mercancias que generalmente se corresponde con el
vendedor-exportador, en el que certifica que el producto a que se refiere estd
totalmente fabricado en su pais y se encuentra a disposicién del comprador.
Su uso estd muy extendido en Estados Unidos. En algunos casos de paises y

productos puede sustituir al Certificado de Origen para justificar el origen de
las mercancias.
Self-certification.

Averia gruesa. Perjuicio o gasto en los que incurre deliberadamente el capitdn
de un buque al arrojar parcial o totalmente las mercancias al mar, con el fin
de evitar el dafio de pérdida parcial o total de la carga y del buque, en benefi-
cio del interés comdn. Cuando tiene lugar, la pérdida econémica que de ella
se derive se reparte proporcionalmente entre todas las partes que hayan sido
beneficiadas por la decision del capitdn. Los tres elementos que tienen que
soportar la averia gruesa son: las mercancias, el buque y el flete. Si las mercan-
cias arrojadas al mar se recuperan, podran ser reclamadas por su propietario
o por la compafia aseguradora, contra el pago de los gastos de salvamento.
También se le denomina averia comun o averia general. Ver averia particular;
echazdn; seguro de transporte.

General average.

Esta es una muestra de 34 pdginas del ebook

DICCIONARIO DE Diccionario de comercio internacional.

COMERCIO
INTERNACIONAL

Para mds informacién, haga clic aqui:

setnidl DICCIONARIO DE COMERCIO INTERNACIONAL

y acrénimos mas utilizados,
incluyendo su traduccion
al inglés



https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-servicios/informacion-de-mercados/empresas-asociaciones-organismos/Subdivision2/index.html
https://www.globalnegotiator.com/es/certificado-de-origen
https://www.globalnegotiator.com/es/diccionario-de-comercio-internacional-ingles
https://www.globalnegotiator.com/es/diccionario-de-comercio-internacional-ingles

TERMINOS DE
COMERCIO
INTERNACIONAL
POR CATEGORIAS



Términos de comercio internacional por categorias

ADUANAS

Ad valorem
Admisién temporal
Aduana

Agente de aduanas
Agente JATA

Ajustes fiscales en
frontera

Arancel antidumping
Aranceles compensatorios
Arancel de aduanas
Carnet ATA

Carnet TTF

Carnet TIR

Censo VIES

Cédigo arancelario
Contingente

Declaracién de aduana
Depésito aduanero
Derechos ad valorem
Derechos compensatorios
Derechos de aduana
Derechos especificos
Derechos mixtos
Despacho aduanero

Expedicién
intracomunitaria

Exportacién temporal

Introduccién
intracomunitaria

Levante de mercancias

Mercancias comunitarias
Mercancias peligrosas

Nomenclatura arancelaria
de Bruselas

Nomenclatura

Combinada
Normas de origen

Organizacién Mundial de
Aduanas

Origen de las mercancias
Pais de origen

Partida arancelaria
Productos compesadores
Productos de doble uso
Régimen aduanero
Régimen arancelario

Régimen de
perfeccionamiento activo

Régimen de
perfeccionamiento pasivo

Restricciones cualitativas

Restricciones
cuantitativas

Sistema Armonizado
Sistema de reintegro
Sistema de suspension

SOIVRE

Solicitud de informacién
arancelaria vinculante

Sujeto a derechos de
aduana

Suspensién de derechos
de aduana

TARIC
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Tarifa arancelaria
Tarifa Exterior Comun
Tipos arancelarios

Transformacién de
mercancias

Transitario
Transito aduanero
Unién aduanera
Valor en aduana
VIES

Vista de aduanas

Zona franca

CONTRATACION

Acuerdo de

confidencialidad
Acuerdo de licencia
Arbitraje internacional
Carta de intenciones
CISG

Cldusula compromisoria
Cldusula de arbitraje

Clausula de boicot

Cldusula de

confidencialidad
Cldusula de excepcion
Cl4usula de idioma

Cl4usula de Fuerza
Mayor

Cldusula de guerra
Cldusula de huelga

Cl4usula de reserva de
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dominio
Cl4dusula Paramount

Cldusulas de
estabilizacién

Condiciones generales de
venta internacional

Consignacién

Contrato de agente
internacional

Contrato de alianza
internacional

Contrato de compraventa
internacional

Contrato de consultoria

Contrato de distribucién
internacional

Contrato de exportacién

Contrato de franquicia
internacional

Contrato de joint venture
Contrato de logistica
Contrato de obras

Contrato de prestacién
de servicios

Contrato de representante
internacional

Contrato llave en mano
Contratos internacionales
Convencién de Viena

Corte Internacional de
Arbit